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Pressmeddelande 5 mars 2025

Asker avser att notera sina aktier pad Nasdaq Stockholm

Asker Healthcare Group AB (“Asker” eller "Bolaget”), en ledande leverantor av medicintekniska
produkter och tjanster i Europa’, meddelar sin avsikt att genomfoéra ett publikt erbjudande av
sina aktier ("Erbjudandet”) samt att notera sina aktier pa Nasdaq Stockholm (tilsammans med
Erbjudandet, "IPO:n"). Erbjudandet forvantas besta av bade nyemitterade aktier samt befintliga
aktier som erbjuds av de Séljande Aktiedgarna (enligt definitionen nedan).

Asker utvecklar och férvarvar MedTech-féretag inom den stora, stabila och vaxande europeiska halso-
och sjukvardsmarknaden med ambitionen att stddja halso- och sjukvardssektorn att férbattra vardresultat,
sanka totalkostnaden for vard och sakerstélla en rattvis och hallbar vardekedja. Asker har en stark historik
av att kombinera organisk tillvaxt med kontinuerliga forvarv och bidrar aktivt till att konsolidera den mycket
fragmenterade MedTech-marknaden i Europa. Sedan 2019 har Asker forvarvat 51 bolag. For
rakenskapsaret 2024 uppgick Askers nettoomsattning till cirka 15 miljarder kronor och justerad EBITA till
cirka 1,4 miljarder kronor, och Bolaget har fortsatt att vixa genom strategiska forvarv under 2025. Asker
har storleken och kapaciteten att fortsatta expandera och konsolidera marknaden, med visionen att bli
den ledande féretagsgruppen i Europa inom medicintekniska produkter och tjanster.

Nalka Invest AB? (“Nalka” eller "THuvudagaren”), tillsammans med styrelsen och ledningen for Asker,
anser att Erbjudandet och IPO:n av bolagets aktier pA Nasdaq Stockholm &r ett logiskt och viktigt nasta
steg i Askers utveckling for att maéjliggéra for Bolaget att bredda aktiedgarbasen och ge tillgang till de
svenska och internationella kapitalmarknaderna. Vidare anser Huvudagaren, styrelsen och ledningen for
Asker att Erbjudandet och IPO:n kommer stddja Bolagets fortsatta tillvaxtresa samt 6ka medvetenheten
om Asker och dess verksamhet bland befintliga och potentiella kunder, leverantérer och andra
intressenter. Huvudagaren avser att behalla en majoritet av sitt nuvarande aktiedgande i Asker och
kommer darmed kvarstda som en engagerad och langsiktig aktiedgare och fortsatt bidra till Bolagets
framtida utveckling. Erbjudandet kommer aven att starka Askers balansrakning ytterligare, vilket kommer
att stddja Bolagets fortsatta konsolidering av den fragmenterade europeiska MedTech-marknaden.
Dessutom innebar Erbjudandet en mdjlighet for de Saljande Aktiedgarna (enligt definitionen nedan) att
sélja en del av deras befintliga aktieinnehav och darmed skapa en likvid marknad fér aktierna.

Nasdaq Stockholms bolagskommitté har beslutat att Asker uppfyller gallande noteringskrav. Nasdaq
Stockholm kommer att godkanna en ansdkan om upptagande till handel av Bolagets aktier pa Nasdaq
Stockholm under férutsattning att vissa villkor uppfylls, daribland att Asker inkommer med en sadan
ansokan och att spridningskravet for dess aktier ar uppfyllt. Beroende pa marknadsforhallanden forvantas
IPO:n att genomfdras i slutet av det forsta kvartalet eller bérjan av det andra kvartalet 2025.

Johan Falk, VD pa Asker, kommenterar:

"Det hér &r en milstolpe fér Asker. Det senaste decenniet har vi etablerat oss som en av de europeiska
ledarna i var sektor genom att kombinera vart engagemang fér att driva framsteg inom hélso- och
sjukvarden med ett industriellt tillvdgagangssétt fér vdrdeskapande. Med var lokala nérvaro i 17 lénder i
Europa, 45 bolag och fler &n 4 000 anstéllda har vi storleken och kunnandet fbr att leda konsolideringen
av var fragmenterade marknad. Var utgangspunkt &r alltid patienterna och vardpersonalen och hur vi kan
stétta dem genom att leverera hégkvalitativa medicintekniska produkter och effektiva tjdnster som
férbéttrar vardresultat, sparar véardefull tid for sjukskéterskor och ldkare och som mdjliggér en évergang
till en mer hallbar hélso- och sjukvard. Det hér &r bara bérjan pa var resa. Att bérsnotera Asker ar ett

" Marknadsstudie som har bestéllts av Bolaget. Asker ar den ledande leverantéren av MedTech-forbrukningsmaterial och
helhetsleverantéren till institutionella kunder (det vill séga sjukhus och forsaljning till féretag) i Europa matt i intakter.

2 Nalka Invest AB ager aktier i Bolaget indirekt genom Strukturfonden HC15 AB (organisationsnummer 556898-7928) och
Strukturfonden HC15 Il AB (organisationsnummer 559342-6280).
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naturligt nésta steg och jag ser fram emot nésta kapitel tilsammans med mina kollegor, kunder, partners
och aktiedgare.”

Hakan Bjorklund, styrelseordférande i Asker, kommenterar:

*Jag &r stolt éver att ha varit del av Askers resa de senaste sex aren. Det europeiska hélso- och
sjukvardssystemet star infér enorma utmaningar de kommande decennierna, och Asker &r byggt pa ett
atagande att adressera dessa utmaningar. Var VD Johan Falk och hans team har gjort ett enastaende
arbete med att bygga bolaget till vad det &r idag, baserat pé "twin engine”-strategin som kombinerar
organisk tillvéxt med férvérv. Asker har en stark position att fortsatt bygga langsiktigt hallbart vérde, och
jag ser fram emot vart nya kapitel som ett noterat bolag.”

Martin Lagerblad, Managing Director pa Nalka och styrelseledamot i Asker, kommenterar:

"Asker har vuxit till att bli en ledande europeisk leverantér av medicintekniska produkter och tjénster, och
en viktig partner till den europeiska hélso- och sjukvardssektorn. Asker vénder sig till en marknad som
uppgar till mer &n 1 300 miljarder kronor, véxer vasentligt snabbare &n den underliggande marknaden
och har goda mdjligheter for att fortsétta driva konsolidering. Vi r 6vertygade om att en notering kommer
att 6ka Askers synlighet och finansiella flexibilitet och darigenom mdjliggéra fortsatt tillvéxt och ytterligare
stérka bolagets redan starka position. Vi vdlkomnar alla nya &gare till denna fortsatta tillvéxtresa och ser
fram emot att stédja Asker som langsiktig huvudégare i en publik miljé”.

Erbjudandet i sammandrag
Om Bolaget valjer att genomféra IPO:n kommer Erbjudandet att riktas till:

e allmanheten i Sverige, Norge, Danmark och Finland; samt
e institutionella investerare i Sverige och i utlandet.

Erbjudandet till institutionella investerare kommer enbart att I&mnas (i) till vissa institutionella investerare
utanfér USA med stéd av Regulation S enligt den vid var tid gallande U.S. Securities Act fran 1933 ("U.S.
Securitites Act’) och (i) inom USA, enbart till sddana investerare som rimligen kan anses vara
“kvalificerade institutionella investerare” (eng. qualified institutional buyers) sa som definierat i Rule 144A
i U.S. Securities Act.

Erbjudandet forvantas besta av bade befintliga aktier samt nya aktier emitterade av Bolaget motsvarande
en bruttolikvid om cirka 1,5 miljarder kronor fére avdrag for transaktionskostnader. De befintliga aktierna
forvantas erbjudas av Nalka3, Omsesidiga Pensionsférsakringsbolaget limarinen, Sjatte AP-fonden samt
vissa andra aktieagare?, inklusive medlemmar av Askers styrelse och ledning (de “Séljande
Aktiedgarna”). | samband med Erbjudandet avser Nalka, Omsesidiga Pensionsférsékringsbolaget
limarinen samt vissa andra aktiedgare, inklusive medlemmar av Askers styrelse och ledning, att inga
sedvanliga lock-up-ataganden. Lock-up-perioden forvantas vara 360 dagar for Nalka (eller annan del av
Interogo Holding for det fall Nalkas aktier flyttas inom koncernen efter IPO:n) samt medlemmar av Askers
styrelse, ledning och anstallda samt 180 dagar for dvriga saljande aktieagare.

Asker avser att anvanda emissionslikviden i syfte att refinansiera Bolagets befintliga kreditfaciliteter och
allmanna foretagsandamal, vilket kommer ge Bolaget strategisk flexibilitet for framtida férvarv och andra
investeringar som utgoér del av Askers tillvaxtstrategi.

Fullstdndiga villkor, anvisningar och instruktioner fér Erbjudandet kommer att inkluderas i det prospekt
som férvantas publiceras av Bolaget i samband med IPO:n. Prospektet kommer, om det publiceras, att
finnas tillgangligt pa Bolagets webbplats (www.asker.com).

3 Nalka Invest AB &ger aktier i Bolaget indirekt genom Strukturfonden HC15 AB (organisationsnummer 556898-7928) och
Strukturfonden HC15 Il AB (organisationsnummer 559342-6280).

4 Dessa aktiedgare kommer att sélja sina aktier via sa kallade back-to-back-avtal med Nalka och Nordnet Bank AB i omedelbart
samband med Erbjudandet.
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Om Asker

Asker ar en ledande leverantér av medicintekniska produkter och tjanster i Europa.> Det senaste
decenniet har Asker organiskt och via férvarv byggt en paneuropeisk koncern med djup kunskap om
varden, och knutit till sig entreprendrer som tillsammans med Bolaget vill driva utveckling och stddja
halso- och sjukvardssektorn att forbattra vardresultaten, sanka totalkostnaden foér vard och sakerstalla en
rattvis och hallbar vardekedja. Genom att kombinera entreprendriellt ansvar med en tydlig styrmodell, har
Asker en stabil tillvaxtplattform med sin "twin engine”-strategi, som kombinerar organisk tillvéaxt med
forvarv pa den stora och fragmenterade europeiska MedTech-marknaden. Asker har sedan 2019
forvarvat 51 foretag vilket har givit tillgang till nya geografiska marknader, fler vardskanaler och
produktgrupper vilket starkt koncernens eller de lokala bolagens marknadsposition. Idag bestar
koncernen av 45 bolag i 17 lander och fler an 4 000 anstallda, vilket ger betydande skalférdelar och
mojliggor kunskapsdelning, som gynnar bade Bolaget och halso- och sjukvardssektorn.

For rakenskapsaret 2024 uppgick Askers nettoomsattning till 15 025 miljoner kronor (féretagen som
férvarvades av Asker under 2024% genererade totalt 625 miljoner kronor i nettoomsattning under 2024
innan de férvarvades av Asker). For rdkenskapsaret 2024 uppgick Askers justerade EBITA till 1 362
miljoner kronor (féretagen som forvarvades av Asker under 20247 genererade totalt 76 miljoner kronor i
EBITA under 2024 innan de forvarvades av Asker).

| februari 2025 forvarvade Asker tva foretag som tillsammans hade cirka 860 miljoner kronor i
nettoomsattning och cirka 110 miljoner kronor i EBITA i 2024.

Mellan 2019 och 2024 uppvisade Askers justerade nettoomsattning en genomsnittlig arlig tillvaxttakt om
27 procent och justerad EBITA en genomsnittlig arlig tillvaxttakt om 38 procent under samma period.8 For
rakenskapsaret 2024 vaxte Askers justerade nettoomsattning med 17 procent, varav 7 procent organiskt,
och justerad EBITA vaxte 25 procent, varav 14 procent organiskt.® Asker stravar efter att ha en arlig
justerad EBITA-tillvaxt om atminstone 15 procent éver tid.

Styrkor och konkurrensfoérdelar

Stark position pa den stora och stabila europeiska hélso- och sjukvardsmarknaden som drivs av
bredare samhillstrender

Asker verkar pa den stora, stabila och vaxande europeiska halso- och sjukvardsmarknaden som har vuxit
stabilt dver tid och uppvisat stark tillvaxt aven under ekonomiska nedgangar, bland annat under den
globala finanskrisen.1° Askers adresserbara marknad, den europeiska MedTech-marknaden, forvantas
vaxa med en genomsnittlig arlig tillvaxttakt om cirka 3,3 procent mellan 2024 och 2028 drivet av bredare
samhallstrender, sasom (i) en aldrande befolkning, (ii) 0kad férekomst av allvarliga sjukdomar och
medicinska tillstand, (iii) ett okat fokus pa effektivitetsvinster for att minska vardkostnaderna, (iv) 6kande
samhallskostnader som driver dvergangen till sjukvard i hemmen, och (v) 6kande regulatoriska och ESG-
inriktade krav.

Ledande europeisk serieforvérvare av leverantoérer till hdlso- och sjukvarden som driver tillvaxt
och effektiviseringar

Asker har en ledande stallning pa den mycket fragmenterade europeiska MedTech-marknaden som
bestar av cirka 37 000 féretag.'? Asker beddémer att Bolaget har ett attraktivt vardeerbjudande till sina

5 Marknadsstudie som har bestlits av Bolaget. Asker ar den ledande leverantéren av MedTech-forbrukningsmaterial och
helhetsleverantéren fill institutionella kunder (det vill sdga sjukhus och forsaljning till féretag) i Europa matt i intakter.

® Exklusive inkramsforvarv.

7 Exklusive inkramsforvarv.

8 Bolagsinformation och Askers historiska finansiella rapporter for de angivna perioderna.

9 Bolagsinformation och Askers historiska finansiella rapporter f6r de angivna perioderna.

10 Marknadsstudie som har bestallts av Bolaget.

11 Marknadsstudie som har bestéllts av Bolaget.
12 Marknadsstudie som har bestéllts av Bolaget.
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kunder och koncernbolag pa alla marknader, och ett brett natverk av lokala entreprenérer som drar nytta
av Bolagets stdd och storlek bland annat for att uppfylla hallbarhetskrav och forbattra effektiviteten i
forsorjningskedjan, vilket skapar intradesbarriarer for potentiella nya konkurrenter. Asker ar val
positionerat for att leda marknadskonsolidering mot bakgrund av sin decentraliserade, entreprendriella
affarsmodell som &r anpassad for att méta specifika lokala behov, samtidigt som man drar nytta av de
fordelar som en stor koncern innebadr, sasom foérbattrad kopkraft, ingangar till produktbolagen,
kunskapsdelning, fortbildning och ESG-expertis.

Asker expanderar och férdjupar kontinuerligt sin marknadsposition genom védrdeskapande
tjdnster

Halso- och sjukvardsmarknaden ar komplex, med olika halso- och sjukvardssystem i olika lander och
regioner samt olika typer av vardgivare och vardpersonal.l® Asker uppskattar att det finns tiotusentals
olika MedTech-produkter, tusentals leverantérer och att det hela tiden tillkommer nya, vilket gor det
utmanande for leverantérerna att nd ut, och for vardgivarna att hitta de basta alternativen, pa denna
dynamiska marknad.

Asker bedémer att rollen som leverantdr av vardeskapande l6sningar far allt storre betydelse, vilket
gynnar Askers konkurrensposition genom Bolagets (i) framgang i upphandlingar som paverkas av mer
an bara priset (ESG, kvalitetstjanster, o.s.v.), (ii) skifte fran forsaljning av produkter till systemforsaljning
(helhetsldsningar), (iii) formaga att paketera produkter till helhetslésningar, (iv) formaga att identifiera de
optimala produkterna nar nya produkter lanseras och priserna férandras, (v) bredare kundbas genom den
allt snabbare Overgangen till hemsjukvardsidsningar, (vi) formaga att ta marknadsandelar genom
produktinnovation och (vii) starkta férhandlingsposition och férmaga att bygga partnerskap med
produktbolag.

Asker erbjuder leverantérerna marknadsinsikter, bredare tillgang till marknaden, marknadsféring av
produkterna och férenklad distribution inom Europa, medan kunderna erbjuds en helhetslésning med
optimala produkter dar vardgivare endast behdver samarbeta med en leverantdr for dessa tjanster.
Tjansterna omfattar aven administrativt stdd samt behandlings- och patientstdd. Tack vare Askers storlek,
geografiska rackvidd och lokalt anpassade erbjudanden gor Bolaget hela vardekedjan effektivare och
skapar fordelar for saval leverantdrer som kunder.

Hallbarhet &r integrerat i Askers verksamhet och kunderbjudande

Hallbarhet ar en integrerad del av Askers affarsstrategi som fokuserar pa att 6ka vardet for patienterna,
sanka totalkostnaden for varden samt minska utsl@ppen och sakerstalla en rattvis och hallbar vardekedja.
Asker tilldelades under 2024 betyget Platinum av den globala oberoende leverantéren av
hallbarhetsutvarderingar, EcoVadis, vilket placerar Bolaget inom den &éversta 1 procenten av de Gver
100 000 féretag som har bedomts.4

Asker beddmer att kunder och leverantérer inom Askers marknad i allt hdgre utstrackning féredrar
produkt- och tjansteerbjudanden av hog kvalitet som aven har lagre paverkan pa miljo och manniskor.
Askers fokus pa hallbarhet mojliggér en nara kontakt med kunderna genom (i) ett attraktivt erbjudande
av hallbara produkter och tjanster, (ii) granskning av leverantérerna, och (iii) stod till kundernas
hallbarhetsarbete, bland annat avseende minskade véaxthusgasutslapp fran logistik och produktion.
Hallbarhetskrav far allt stérre fokus i upphandlingar pa Askers geografiska marknader vilket Asker
beddmer kan vara utmanande fér mindre aktérer pa grund av de resurser som kravs for att uppfylla
kraven.

Mycket goda finansiella resultat med tvasiffrig tillvaxt och starkt kassaflé6de

Historiskt sett har Asker uppvisat en stabil och I6nsam tillvaxt som drivs av Bolagets "twin engine”-strategi.
Askers tillvaxt har gynnats av Bolagets kontinuerliga férvarvsagenda liksom av stark organisk tillvaxt.

13 Marknadsstudie som har bestéllts av Bolaget.
14 EcoVadis.
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Mellan 2019 och 2024 vaxte Askers justerade nettoomsattning med en genomsnittlig arlig tillvaxttakt om
27 procent och justerad EBITA vaxte med en genomsnittlig arlig tillvaxttakt om 38 procent.’> Asker
redovisade mellan 2020 och 2024 en genomsnittlig organisk tillvaxt om 15 procent i justerad EBITA och
9 procent i justerad nettoomsattning (exklusive valuta- och positiva covid-19-effekter).16 Asker stravar
efter att ha en arlig justerad EBITA-tillvaxt om atminstone 15 procent éver tid.

Asker fokuserar pa Idnsamhet och effektiv anvandning av rorelsekapital, samt att 6ka EBITA-marginaler
och kapitaleffektivitet'’, vilket har resulterat i ett starkt resultat och en god I6nsamhet som avspeglas i
okningen av koncernens R/RK fran 61 procent till 67 procent mellan 2022 och 2024. Det har i sin tur lett
till en hog kassakonvertering (i genomsnitt 89 procent mellan 2022 och 2024), vilket méjliggor for Bolaget
att pa egen hand finansiera forvarv och fortsatta skapa varde for aktiedgarna.

Utvald finansiell information

Fdljande tabell visar utvalda nyckeltal for Asker:

For rakenskapsaret
Miljoner SEK (om inget annat anges) 2024 2023 2022
Nettoomsattning® 15 025 13 453 11718
Justerad nettoomsattning? 15 025 12 889 10473
Justerad nettoomsattningstillvaxt, %2 16,6 23,1 43,9
Organisk justerad nettoomsattningstillvaxt, %2 6,7 9,7 4,9
Forvarvad justerad nettoomsattningstillvaxt, %2 10,2 7,4 35,2
EBITA? 1207 839 875
EBITA-marginal, %2 8,0 6,2 7,5
Justerad EBITA? 1362 1090 840
Justerad EBITA-marginal, %2 9,1 8,5 8,0
Justerad EBITA-tillvaxt, %? 24,9 29,8 38,3
Organisk justerad EBITA-tillvaxt, %2 14,0 12,8 5,2
Forvarvad justerad EBITA-tillvaxt, %2 11,2 11,6 29,7
Avkastning pa rorelsekapital (R/RK), %2 66,9 60,2 61,0

1) Till folid av &ndrad branschpraxis redovisar Asker fran och med 1 januari 2024 samtliga kundavtal avseende tredjepartslogistik enligt
principerna for ombud, vilket innebér att intikter fran transaktionsfléden redovisas netto i resultatrakningen. Tidigare har Asker, utifran
principerna for ombud och huvudman enligt IFRS 15, ansetts vara huvudman i vissa tredjepartslogistikkontrakt, framst baserat pa kriteriet
om lagerrisk, medan Asker i andra kontrakt har ansetts vara ombud. Baserat pa andrad branschpraxis avseende lagerrisk i
tredjepartslogistikkontrakt, dar tredjepartslogistiklager 6verférs till den nya tredjepartslogistikleverantdren i slutet av kontraktstiden, anses
lagerrisken i samtliga dessa kontrakt vara begransad. Dessa dndrade forhallanden har inneburit en dndrad bedomning och samtliga
kontrakt redovisas darmed enligt principerna for ombud. Om endast principerna fér ombud hade tillampats pa historiska perioder skulle
nettoomséttningen ha férandrats nagot jamfort med redovisade siffror.

2) Alternativt nyckeltal och oreviderat.

En utforlig beskrivning av Askers historiska finansiella information kommer att inkluderas i det prospekt
som férvantas publiceras av Asker.

Finansiella mal och utdelningspolicy

Infor den potentiella bérsnoteringen pa Nasdaq Stockholm har Askers styrelse antagit féljande finansiella
mal som man stravar efter att uppna efter Erbjudandet. Asker stravar efter att:

15 Bolagsinformation och Askers historiska finansiella rapporter fér de angivna perioderna.
16 Bolagsinformation och Askers historiska finansiella rapporter fér de angivna perioderna.

7 Matt | EBITA exklusive jamforelsestérande poster/genomsnittligt rérelsekapital (R/RK).
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e haen arlig justerad EBITA-tillvaxt om atminstone 15 procent dver tid.

e ha en justerad EBITA-marginal som &éverstiger 10 procent pa medellang sikt.

e uppratthalla en justerad EBITA/rorelsekapital (R/RK) som &verstiger 50 procent.

e ha en nettoskuld i férhallande till justerad LTM EBITDA under 2,5 ganger, med forbehall for tillfallig
flexibilitet for strategiska initiativ.

Styrelsen stravar vidare efter att foresla en utdelning motsvarande atminstone 30 procent av foregdende
ars resultat efter skatt. Vid faststallande av utdelningsnivd kommer investeringsbehov och andra faktorer
som Askers styrelse bedémer vara relevanta att beaktas.

Uttalandena ovan innehaller framatriktade uttalanden och &r ingen garanti for Askers framtida finansiella
resultat. Framatriktade uttalanden ar till sin natur behaftade med risker och osakerhetsfaktorer eftersom
de ar avhangiga framtida handelser och omstandigheter. Askers faktiska resultat och finansiella stallning
kan komma att skilja sig vasentligt fran det som uttrycks eller antyds i dessa framatriktade uttalanden till
foljd av manga faktorer inklusive, men inte begransat till, Askers finansiella stallning, rérelseresultat,
likviditet, kassaflode, framtidsutsikter, tillvaxt och strategier liksom utvecklingen for marknaden och den
makroekonomiska och regulatoriska miljon dar Asker ar verksamt. Askers lednings viktigaste antaganden
som ligger till grund fér de finansiella malen ovan kommer att beskrivas narmre i det prospekt som
forvantas publiceras av Asker.

Om Nalka

Nalka ar ett investmentbolag som fokuserar pa att utveckla langsiktigt konkurrenskraftiga foretag i Norden
och DACH-regionen. Nalka har kontor i Stockholm och Miinchen och ags av Interogo Holding, en
stiftelsedgd investeringsverksamhet baserad i Schweiz.

Radgivare

Carnegie Investment Bank AB (publ), Citigroup Global Markets Europe AG och Nordea Bank Abp, filial i
Sverige ar Joint Global Coordinators och Joint Bookrunners i IPO:n. BNP PARIBAS och Danske Bank
A/S, Danmark, Sverige Filial ar Joint Bookrunners i IPO:n. White & Case ar legal radgivare till Bolaget
och Nalka. Baker McKenzie ar legal radgivare till Joint Global Coordinators och Joint Bookrunners. Annika
Sigfrid ar oberoende radgivare till Bolaget, Bolagets styrelse och aktieagarna.

For mer information véanligen kontakta:

Emma Rheborg, Head of Communications
Tel: +46733136217
E-mail: emma.rheborg@asker.com

Informationen lIdmnades, genom ovanstaende kontaktpersons forsorg, for offentliggérande den 5 mars
2025 kl. 08.00 CET.
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EJ FOR PUBLICERING, DISTRIBUTION ELLER OFFENTLIGGORANDE, DIREKT ELLER INDIREKT,
| ELLER TILL USA, KANADA, JAPAN ELLER AUSTRALIEN, ELLER | NAGOT ANNAT LAND DAR
PUBLICERINGEN, DISTRIBUTIONEN ELLER OFFENTLIGGORANDET SKULLE VARA OTILLATEN
ELLER KRAVA REGISTRERING ELLER ANDRA ATGARDER

VIKTIG INFORMATION

Detta meddelande utgor inte ett erbjudande att salja eller forvarva vardepapper som emitterats av Asker
Healthcare Group AB ("Bolaget”) i nagon jurisdiktion dar ett sadant erbjudande skulle vara olagligt.

Ett eventuellt erbjudande av de vardepapper som omnamns i denna kommunikation kommer att Iamnas
genom ett prospekt. Denna kommunikation utgér inte ett prospekt enligt Europaparlamentets och radets
forordning (EU) 2017/1129 av den 14 juni 2017 om prospekt som ska offentliggéras nar vardepapper
erbjuds till allmanheten eller tas upp till handel pa en reglerad marknad, och om upphavande av direktiv
2003/71/EG (tillsammans med tillhérande delegerade férordningar och genomférandefdrordningar,
"Prospektforordningen”). Investerare bor inte investera i de vardepapper som beskrivs i detta
meddelande med stdd av annat an informationen i tidigare namnda prospekt.

| EES-medlemslanderna, forutom Sverige, ar denna kommunikation endast avsedd for och riktad till
kvalificerade investerare inom medlemsstaten pa det satt som avses i Prospektférordningen.

Detta dokument och den information som dokumentet innehaller far inte distribueras i eller till USA. Detta
dokument utgor inte ett erbjudande att férvarva vardepapper i USA. Vardepapper som omnamns har har
inte, och kommer inte att, registreras i enlighet med den vid var tid gallande amerikanska Securities Act
fran 1933 ("Securities Act”), och far inte erbjudas eller saljas i USA utan att de registreras, omfattas av
ett undantag fran, eller avser en transaktion som inte omfattas av registrering i enlighet med Securities
Act. Det finns ingen avsikt att registrera nagra vardepapper som omnamns har i USA eller att gora ett
offentligt erbjudande av sadan vardepapper i USA.

| Storbritannien distribueras och riktas detta dokument, och annat material avseende vardepapperen som
omnamns har, endast till, och en investering eller investeringsaktivitet som ar hanforlig till detta dokument
ar endast tillganglig fér och kommer endast att kunna utnyttjas av, kvalificerade investerare (enligt
definitionen i Prospektférordningen sadsom den inforlivas i nationell ratt i Storbritannien genom the
European Union (Withdrawal) Act 2018) och som ar (i) professionella investerare som faller inom den vid
var tid gallande Artikel 19(5) i U.K. Financial Services and Markets Act 2000 (Financial Promotion) Order
2005 ("Ordern”) eller (ii) subjekt med hdg nettoférmdgenhet och andra personer som detta meddelande
lagligen kan riktas fill, vilka omfattas av Artikel 49(2)(a)-(d) i Ordern (alla sadana personer benamns
tillsammans "Relevanta Personer”). Personer som inte ar Relevanta Personer far inte agera pa eller
forlita sig pa informationen i denna kommunikation. En investering eller investeringsatgard som denna
kommunikation avser ar enbart mdjlig for Relevanta Personer och kommer endast att fullféljas med
Relevanta Personer. Personer som sprider denna kommunikation maste sjalva sakerstalla att sadan
spridning ar tillaten.
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